Streszczenie pracy doktorskiej

Zawarcie umowy w drodze oferty na podstawie Konwencji Narodow Zjednoczonych o

umowach miedzynarodowej sprzedazy towarow

Celem pracy jest przedstawienie problematyki dotyczacej zawarcia umowy w drodze
oferty na podstawie Konwencji Narodow Zjednoczonych o umowach migdzynarodowej
sprzedazy towarow a przede wszystkim dokonanie rekonstrukcji norm prawnych okreslonych
w CISG oraz ich ocena pod katem spdjnego, dobrze funkcjonujacego mechanizmu dla
zawierania umow.

Rozprawa przybliza rowniez historyczny aspekt jej powstania, co ma doprowadzi¢ do
pelnego zrozumienia 1 wlasciwej interpretacji przepisow w niej zawartych. W pracy
zasygnalizowatem takze problemy praktyczne pojawiajace si¢ w momencie jej stosowania. W
rozprawie przedstawitem rowniez rézne opinie i zdania przedstawicieli doktryny oraz kluczowe
stanowiska sadow dotyczace przede wszystkim zawarcia umowy na gruncie konwencji.
Szczegbdlng uwage poswigcitem interpretacji prawnoporéwnawczej, ktora stawowi badawczy
punkt ciezkosci, poniewaz w mojej ocenie dopiero dokonanie analizy uregulowan z innych
systemOw prawnych pozwala na prawidlowe zrozumienie norm wynikajacych z CISG.

Celem pracy jest rowniez udzielenie odpowiedzi na pytanie, w jaki sposob moze by¢
zawarta mi¢dzynarodowa umowa sprzedazy oraz jakie normy regulujg ten proces. Cel
badawczy pracy ukierunkowatem na zagadnienia szczegdlne, ktore obejmuja:

a) okreslenie stosowanych przez sady metod interpretacji przepisow konwencji, w
tym tych dotyczacych przede wszystkim zawarcia umowy,

b) wskazanie, w jakim stopniu konwencja wplywa na migdzynarodowe transakcje
handlowe,

C) przedstawienie, jak w praktyce wykorzystuje si¢ przepisy konwencji, ktore
okreslajg ofertowy tryb zawarcia umowy.

Rozprawa sktada si¢ z pieciu rozdzialow.

W rozdziale I przedstawilem poszczegdlne definicje umoéw oraz teorie zawarcia umowy
na gruncie nauk prawnych. Aby oméwi¢ pierwsze zagadnienie odniostem si¢ nie tylko do
definicji umowy w prawie prywatnym, ale takze tej zaproponowanej w prawie publicznym. W

rozdziale tym zaprezentowalem takze podstawowe teorie umow, wskazane przede wszystkim



w doktrynie niemieckiej. Opis teorii zawarcia umowy obejmuje te, zaproponowane w systemie
common law, ktore nie byty dotychczas przedstawiane w polskim pi§miennictwie. W tej czgsci
rozprawy dokonatem takze interpretacji pojecia ,,zgoda”, ktora jest niezbednym elementem
powstania umowy. Analiza ta zostala dokonana takze na gruncie nauk psychologicznych. W
tym rozdziale przedstawilem takze definicje legalne umowy stosowane w poszczegodlnych
systemach prawnych oraz scharakteryzowalem genez¢ umowy oraz umowy sprzedazy. W tym
celu opisalem definicje umowy zapoczatkowang na gruncie prawa rzymskiego oraz odniostem
si¢ do poszczegbdlnych definicji legalnych zawartych w roznych systemach prawnych. W
rozdziale tym przedstawilem takze zasady i zwyczaje lex mercatoria. W tej cze$ci wskazatem,
Ze normy tego prawa stanowig podstawy ksztaltujace jednolite przepisy miedzynarodowego
kontraktu. W rozdziale tym opisalem takze geneze i wskazalem na zakres oraz cechy lex
mercatoria. Dodatkowo, ze wzgledu na rozbieznosci w doktrynie, przedstawitem definicje
»prawa kupcow”.

Ogolna charakterystyka konwencji zostala przedstawiona w rozdziale 1. W czeséci tej
opisatem m.in. jej zakres oraz wskazatem na jej miedzynarodowy charakter. W rozdziale tym
zawarlem takze historie¢ powstania Konwencji Narodéw Zjednoczonych o kontraktach
migdzynarodowej sprzedazy towaréw. W tej czesci opisalem poczatki procesu konwergencji
prawa prywatnego. Rozdzial ten dotyczy takze problematyki zawarcia umowy na gruncie
CISG. W tej czesci wskazalem, ze konwencja reguluje wytacznie ofertowy tryb zawarcia
umowy.

Rozdziat III zostal poswigcony opisowi ofertowego trybu zawarcia umowy.
W rozdziale tym wskazatem na uniwersalny charakter oferty, omowitlem jej definicje oraz
scharakteryzowalem problematyke stanowczego zawarcia umowy. Zawarlem w nim m.in.
stanowisko doktryny systemu common law oraz wskazalem na liczne orzeczenia na temat
intention to be bound. W rozdziale 111 oméwitem takze definicj¢ zaproszenia do sktadania ofert
lub rozpoczecia negocjacji. Ta czg$¢ rozprawy dotyczy takze precyzyjnosci (okre§lonosci)
tresci oferty. Opisalem tam problematyke zawarcia okreslenia ceny oraz towaru w ofercie.
Dodatkowo omoéwitem kwestie¢ wymogu zawarcia ceny w ofercie. W tej czesci rozprawy
przedstawitem takze problematyke zawarcia umowy za pomocg wzorca umownego. Zwrocitem
tu uwage, iz wigkszo$¢ przedstawicieli doktryny trafnie wskazuje, ze co do zasady konwencja
nie reguluje tego trybu zawarcia umowy. W rozdziale tym poruszylem ,kolizj¢ wzorcow
umownych” i wskazalem, Ze instytucja ta nie znajdzie zastosowania na gruncie konwencji. W
tej czgsci opisatem tematyke skutecznosci oferty podsumowujac, iz w CISG generalnie przyjeto

teori¢ doreczenia oferty, ktéra ustala poczatkowy moment zwigzania oferta.



Rozdziat IV dotyczy cofnigcia oferty. Wymieniam tam kryteria, ktore odrdzniajg te
instytucje od odwotania oferty. W tej cze¢sci zwracam rowniez uwage na form¢ wycofania
oferty. Tematyce odwolania oferty jest poswiecona kolejna czes$¢ tego rozdziatu. Podkreslam
w nim, ze w praktyce instytucja ta powoduje wiele watpliwosci, ze wzgledu na odmiennosci
panujace w okre§lonych systemach prawnych. W rozdziale tym opisuje takze problematyke
nieodwotalnosci oferty. W CISG oferta ma taki charakter, jezeli m.in. zawarto w niej termin
lub w inny spos6b wskazano, ze ma ona charakter nieodwolalny.

W rozdziale V opisuj¢ kwestie przyjecia oferty. Wskazuje tam na formutly akceptacji
oferty, w tym na wykonanie (przystapienie do wykonania) kontraktu. W tej czesci rozprawy
omawiam takze problematyke milczenia oraz bezczynnos$ci oblata, ktora na gruncie CISG nie
stanowi, co do zasady, przyjecia oferty oraz poddaje analizie zagadnienie odrzucenia oferty. W
tej czesci rozprawy omawiam jego metody. Rozdzial ten przedstawia problematyke
skutecznosci przyjecia oferty. Na podstawie CISG co do zasady przyjecie oferty ma miejsce z
chwilg jej dotarcia do adresata, zgodnie z art. 24 CISG. W tej czgsci opisuje takze problematyke
sp6znionej akceptacji oferty. Dokonalem tu podzialu na sp6znione wystanie akceptacji i
spdznione doreczenie akceptacji. Pierwsza z instytucji zostata ustanowiona w CISG na wzoér
reliance theory z systemu common law. Rozdziat ten dotyczy takze problematyki wycofania
przyjecia oferty. Ta cze$¢ pracy jest zakonczona wnioskiem, iz czynnos$¢ ta moze mie¢ miejsce
do momentu dotarcia do adresata lub w tym samym czasie, w ktorym to przyjecie staloby sie
skuteczne. W rozdziale tym opisatem problematyke modyfikujacego przyjecia oferty. W tej
czesci rozprawy, w celu wyjasnienia istotnosci zmian, przytaczam liczne orzecznictwo, ktore

jest niezb¢dne do wyktadni przepisu regulujgcego te kwestig.



